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Caro leitor,

O mercado internacional online estd a crescer. Isso representa
enormes desafios, ndo apenas para servicos de courier e entrega
de pacotes, mas também para centros de distribuicdo que
enfrentam um volume crescente de pacotes, prazos de entrega
cada vez mais curtos e uma variedade cada vez maior de itens que
devem ser manuseados. Para garantir que os pacotes cheguem
aos seus destinatarios da maneira mais rapida e confiavel possivel,
os centros de classificacdo precisam de solugdes logisticas e

mm
intralogisticas eficientes e flexiveis que otimizem e automatizem BOWE SYSTEC
Seus processos. I B E RI

Os sistemas de classificacio de pacotes da BOWE SYSTEC podem
fazer exactamente isso, eles oferecem processamento totalmente
automatizado de produtos de entrada para remessa. Seu design
cuidadoso economiza espaco e a variedade de maneiras pelas
quais eles podem ser configurados garante um alto grau de
flexibilidade que torna esses sistemas de classificacdo, solugdes
eficientes para qualquer centro de encomendas.

Nossas solugOes de logistica e intralogistica para classificagdo de
pacotes podem lidar com materiais de maneiras incomuns, por
exemplo, circulares, gracas a sua tecnologia exclusiva de
classificagdo. Nés ndo nos contentamos com projetos padrdo! A
gama de classificacdo de pacotes é completada com o software de
classificacdo BOWE Sort. Entre em contato conosco!

Atenciosamente,

Roberto Martin
Director de Operacoes
BOWE SYSTEC Iberia
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A BOWE SYSTEC REFORCA
A SUA POSICAO COMO
FORNECEDOR DE
SOLUCOES DE
CLASSIFICACAO
AUTOMATIZADA COM A SUA
PARTICIPACAO
MAIORITARIA NA
REDLEDGE

Software como forca motriz

A BOWE SYSTEC assinou um acordo em fevereiro de
2019 para adquirir uma participacdo maioritaria na
RedLedge, uma empresa de software sediada no Reino
Unido. A partir de margo, a RedlLedge sera oficialmente
parte do grupo BOWE SYSTEC.

A RedlLedge foi fundada em 1996 e tem a sede em Yorkshire,
Reino Unido. Como uma empresa de software estabelecida, a
RedlLedge ¢é especializada em solugbes Auto-ID e suas
tecnologias de codigo de barras, RFID, voz e sensores sdo
usadas com sucesso em todo o mundo em centros de
classificagdo postal e de pacotes, armazéns e instalagdes de

producao.

A principal experiéncia da RedlLedge inclui plataformas de
software competitivas, como Warehouse Management Systems
(WMS), Warehouse Control Systems (WCS) e solugdes de

serializacdo.

A aquisicio da RedLedge é um marco importante para a BOWE
SYSTEC como fornecedor lider de solugdes inteligentes de

automacao.

"Como um 'fornecedor integral’, queremos ser o primeiro ponto
de contato para todos os requisitos de intralogistica de nossos
clientes", destaca Joachim Koschier, diretor geral da BOWE
SYSTEC. "Eles devem ser capazes de obter tudo o que precisam
de nos para otimizar seu centro de classificacdo de pacotes e
seus processos internos. Desde o recebimento de mercadorias
até a saida de mercadorias, tudo de um fornecedor. A aquisicdo
da RedLedge foi, portanto, um passo lo6gico e € uma pedra

angular de nossa estratégia corporativa."

"Nossa receita para 0 sucesso € que ouvimos O que Nossos
clientes precisam. Com o RedlLedge ao nosso lado, podemos
nao apenas fornecer o hardware, que é importante e essencial,
mas também o software que tece tudo de maneira inteligente.
O Warehouse Management System (WMS) e o Warehouse
Control System (WCS) da RedLedge significam que podemos
oferecer aos nossos clientes de classificacdo um valor agregado
substancial ", diz o diretor-geral da BOWE SYSTEC, Dirk Van

Vinckenroye.

Alan Wilcockson e Andy O'Donnell, CEOs da RedLedge, também
véem um tremendo potencial na fusdo. "Somos um provedor
lider de solugdes de identificacdo automatica e nossos sistemas
nos permitem controlar todos os aspectos da intralogistica de
maneira altamente eficiente", explica Alan Wilcockson. Andy
O'Donnell acrescenta: "Na RedlLedge estamos envolvidos nos
mercados globais e em forte crescimento, trabalhando com a
BOWE SYSTEC, no futuro poderemos realizar projetos adicionais
em particular no mercado de encomendas e intralogistica,

vemos a fusao como uma" win-win " "Para ambas as empresas

e estamos ansiosos para trabalhar juntos."
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HANDLING SYSTEMS

ENTREVISTA COM UNAI
BAUTISTA, TECHNICAL
PRODUCT MANAGER PELA
ULMA HANDLING SYSTEMS

Introducao:

A ULMA Handling Systems desenvolve a sua actividade como
Engenharia Integral em Sistemas de Movimentacdo de Materiais
através de uma ampla gama de solucdes de logistica de
armazenamento automatico e preparacao de pedidos
direcionados ao campo de Distribuicdo e Fabricagdo Automatica.
Projecta e desenvolve solugbes automatizadas de intralogistica,
desde a recepcdo da producdao ou fornecedores até ao
despacho.

Os sistemas ULMA s3o especialmente projetados para solucoes
logisticas de coleta de pedidos e armazenamento automatico,
cuja funcdo permite maximizar as taxas de produtividade,
reduzindo o nimero de movimentos, as tarefas de transporte e
0 espaco do depdsito.

1. Qual é a sua atividade principal e que tipo de clientes

vocé esta segmentando?

Unai Bautista: Na ULMA Handling Systems desenvolvemos
nossa atividade como Engenharia Integral em Sistemas de
Movimentacdo de Materiais voltados para empresas
multisectoriais. Entre nossos clientes, existem empresas de
diferentes portes, sectores e segmentos que buscam melhorar
seu posicionamento diferenciado, o que lhes permite oferecer
uma proposta de valor agregado aos seus clientes. E esse tipo
de empresa que conta com a ULMA para obter solugoes
engenhosas as suas necessidades, onde se encaixam solucoes
que exigem alto nivel de automacao para solugdes logisticas
com menor grau de automagao.

2. Como vocé descreveria o modelo cooperativo do qual

a ULMA faz parte?

Unai Bautista: A ULMA Handling Systems é uma empresa
cooperativa onde a participacao e integracdo de pessoas na
gestao, resultados e propriedade da empresa, é o eixo de
accao.

Fazemos parte do Grupo de Negdcios ULMA, um dos maiores

Grupos de Negécios do norte da Espanha, com 53 anos de
presenga no mercado.

Vinculado desde seus comegos a Experiéncia Cooperativa de
Mondragén, o Grupo ULMA faz parte, por sua vez, da
Corporagdo Mondragén. Com uma histéria construida com base
em uma cultura baseada em Valores Cooperativos, o Grupo
ULMA é agora um futuro e estd na vanguarda dos processos
tecnoldgicos e de trabalho mais avangados e otimizados.

3. Quais sao as chaves para continuar sendo referéncias
no sector?

Unai Bautista: Uma trajetoria de mais de 35 anos no sector é
consequéncia da manutengdo de um compromisso com nossos
clientes e da inovagdo ao longo do tempo. Assim, evoluimos,
antecipando os sistemas intralogisticos do futuro.

4. No nivel da inovacao tecnoldgica, onde vocé acha que
o futuro ira?

Unai Bautista: A maneira de propor inovagdo nos proximos
anos deve ser uma que nos permita propor a melhor e mais
economica solucdo para responder as necessidades de cada
cliente. Essa maneira de abordar a inovagao faz com que nossa
organizacao integre a inovacao desde a concepgao da solugdo
logistica até ao desenvolvimento do projecto e do servico de
reengenharia. Essa abordagem exige que desenvolvamos
continuamente melhorias em nossos processos internos e o
lancamento de novas ferramentas e solugdes de automacao
cada vez mais eficientes e lucrativas.
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5. Quais aspectos diferenciam a ULMA de seus

concorrentes?

Unai Bautista: Nosso valor agregado € especificado em uma
andlise abrangente das necessidades de nossos clientes. Esta
analise preliminar nos permite definir a solucdo logistica mais
adequada ao cliente. Entendemos que uma automacgdo
adequada do sistema de logistica requer uma compreensdo
completa das necessidades presentes e futuras da empresa, e é
a partir desse conhecimento detalhado que as vantagens da
automacdo serdo visiveis em toda a cadeia de fornecimento.

6. Como a INDUSTRIA 4.0 afeta o setor de
intralogistica?

Unai Bautista: Uma transformacdo esta ocorrendo do B2B e
B2C para o C2B, onde o Cliente é o mecanismo da actividade. E
a logistica do futuro. E a era da Logistica 4.0.

A ULMA Handling Systems ja esta imersa nesta nova era, o que
corresponde a uma nova maneira de organizar a midia
intralogistica. O objetivo a ser alcancado é a implementagdo de
um grande numero de "armazéns inteligentes" capazes de
maior adaptabilidade as necessidades dos clientes e,
consequentemente, aos processos logisticos.

O mundo virtual da tecnologia da informagdo, o mundo fisico
das empresas e da internet, tornaram-se um so.

As mudangas no perfil de demanda, juntamente com as
oportunidades oferecidas pelas novas tecnologias, estdo
causando uma importante revolugdo que nos permite oferecer
ao mercado solugdes baseadas em tecnologias como BigData,
Cloud Computing, IoT ou Collaborative Robotics.

7. Quais sao as principais vantagens da transformacao
para a logistica 4.0?

Unai Bautista: O principal objetivo desta nova revolugao é
sempre garantir a qualidade do servigo. Na ULMA acreditamos
que a transformagdao digital estd servindo e continuara
melhorando a qualidade dos processos. Tendo um volume
maior de dados para tomar melhores decisOes, passar para o
trabalho em um ambiente onde a camada e os negdcios ciber-
fisicos estdo interconectados, ... toda essa nova realidade esta
permitindo garantir a optimizagao dos processos.

"Inovagdo, mais que uma aposta, € uma
obrigacdo que nos torna responsaveis como

Engenharia Logistica”
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CASO PRATICO
JERSEY POST

Solucao “chave na mao” para classificacao
de pacotes

“Post P

A Jersey Post Group foi criada em 1969 e se juntou ao governo local em 2006; agora a Jersey Post
opera uma rede de 21 agéncias de correio na ilha de Jersey-UK. Além disso, a Jersey Post presta
servicos de entrega postal a todas as residéncias e empresas particulares de Jersey, cinco dias por
semana. Localizado ao lado de correios e redes de distribuicdo, € um servico complementar que
permite que a Jersey Post fornega um conjunto completo de produtos e servigos postais para
empresas de qualquer tamanho e sector. Isso inclui correio em massa e servigos de suporte
associados, bem como impressao digital e gerenciamento de dados.

Mais recentemente, trabalhando com nossa rede global de parceiros de mais de 190 paises, a
Jersey Post desenvolveu uma ampla gama de especialistas em distribuicdo global no caminho.
Como parte de nossa recente expansao de negoécios, estabelecemos locais de comércio exterior
para as Ilhas do Canal, incluindo Newark e Chicago nos EUA, Hong Kong, bem como Basildon no
Reino Unido. Essa expansao nos permite oferecer logistica dentro e fora da ilha de qualquer
tamanho ou tipo de item, a fim de apoiar o crescimento e o desenvolvimento de nossos préoprios

negocios.

DATOS IMPORTANTES

Projecto: Jersey Post Tamanho bandeja: 450 x 700 mm
Destinos: 73 ext. e 73 int. Comprimento rampa: 2.500 mm

Local: Jersey - R.U. Largura rampa: 800 mm

Ano de instalacdo: 2015 Alimentacao: Automatica/Manual
Produto classificado: Pacotes Modos de classificagdo: Rota

Capacidade: 5.500 bandejas/hora Opgoes: Calculo peso e volume
Comprim. maquina: 48 m Configuracao: “Zig-Zag”
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O GRUPO POSSEHL, COM
SEDE EM LUBESK, FECHA
COM CONSISTENCIA
OUTRO ANO FISCAL

e As vendas do grupo de EUR 3,8 mil milhdes correspondem
ao alto nivel do ano anterior.

e Lucro antes de impostos (EBT) aumentou 3% para EUR 162
milhoes.

e Implementagdo bem sucedida de cinco transagoes
corporativas.

Possehl continua sua histéria de sucesso. 2018 foi outro ano
financeiro de sucesso para o Grupo baseado em Liibeck, que
deu varios passos significativos para moldar o futuro do Grupo
em termos de continuidade do seu curso de crescimento
rentavel a longo prazo.

Com base em dados preliminares, as vendas consolidadas
totalizaram 3.800 milhdes de euros e, portanto, permaneceram
estaveis em relacdo ao ano anterior. Ajustado pela conversdo
cambial e pelos efeitos dos precos dos metais preciosos que
tiveram um impacto negativo nas receitas gerais do Grupo, a
taxa de crescimento atingiu cerca de 8% no exercicio encerrado
e, portanto, o Grupo continuou o seu desenvolvimento dinamico
observado nos Ultimos anos. Tanto o crescimento orgdnico
dentro das empresas operacionais do Grupo e as nhovas
aquisicdes contribuiram para este aumento favoravel em igual
medida

Em comparagdo com o ano anterior, os lucros antes de
impostos (EBT) aumentaram 3%, atingindo o valor recorde de
162 milhdes de euros. O desempenho das operagbes de
vendas, sem considerar metais preciosos, permaneceu estavel
em pouco mais de 7%. Quase todas as divisbes do Grupo
contribuiram para esse sucesso €, em alguns casos,
conseguiram aumentar ainda mais 0s bons resultados
alcancados no ano anterior. "Aproveitamos as oportunidades
que surgiram de um clima econémico favoravel para expandir
ainda mais nossa posicao competitiva", diz o Dr. Joachim Brenk,
presidente do Conselho Executivo da L. Possehl & Co. mbH.

As crescentes restricdes comerciais € o iminente Brexit ainda
nao tiveram nenhum efeito econémico perceptivel.

No exercicio financeiro final, o Grupo investiu mais de 100
milhdes de euros na renovacdao e expansao de capacidades
produtivas e em projectos orientados para o futuro. Investir
uma quantidade tdo significativa de dinheiro criou o pré-
requisito para atender a alta demanda por produtos e solugoes
fornecidos pelas empresas do Grupo Possehl em mercados
existentes e novos. "Nés nos concentramos especialmente em
investir em projectos de digitalizacdo e na criacdo de condigdes
de trabalho modernas. Esses sdao os principais componentes de
nossa compreensao da sustentabilidade", explica Brenk. O
indice de investimento do Grupo, baseado em activos fixos,
atingiu cerca de 30% e devera permanecer no mesmo nivel nos
financiados

proximos anos. Os investimentos sdo

exclusivamente com capital social e fluxo de tesouraria.

As baixas taxas de juros continuadas e o alto aumento de
capital no mercado fizeram com que as condicoes basicas para
a aquisicdo de novas empresas fossem extremamente dificeis
para um investidor de longo prazo como a Possehl. No entanto,
o Grupo conseguiu expandir e fortalecer seu portfdlio
corporativo por meio de cinco aquisigoes voltadas para o futuro.
As aquisicdes da Bolt-on foram realizadas com sucesso para as
divisdes de Finalidade Especifica para Construcao, Limpeza e
Processamento de Metais Preciosos, enquanto a divisdo de
Investimentos da SME passou por um desenvolvimento
estrategicamente avancado apds a aquisicdo de uma
participagdo maioritaria no Grupo Hansel.

Em relacdo ao mercado de impressoras, a fusao dos sistemas
web manroland e Goss International é considerada uma etapa
inovadora de consolidagao.

L. Possehl&Co. mbH

POSSEHL
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PROXIMOS EVENTOS
2019

- D-CONGRESS
07 Marco, 2019
Gotemburgo | SUECIA
Svenska Mdssan
Pavilhdo H | Stand H00:03

+ E-HANDEL
21 Margo, 2019
Aarhus | DINAMARCA
Tivoli Frideheden (Hermans Kulturhus)

+ SITL
26 — 28 Marqo, 2019
Parc des Expositions - Paris Port de Versailles | Franga
Pavilhdo 1

-  PROMAT
08 — 11 Abril, 2019
Chicago | USA
McCormik Place
Pavilhdo Sul | Stand S4518

- BOWE SYSTEC EXCLUSIVE DAYS 2019
14 Maio, 2019
Augsburg | ALEMANHA
Sede Central BOWE SYSTEC

« THE WORLD MAIL & EXPRESS EUROPE CONFERENCE
2019 (WMX)
17 — 19 Junho, 2019
Dublin | IRELAND
Croke Park

*+ MULTIMODAL
18 — 20 Junho, 2019
Birminghan | REINO UNIDO
NEC Birminghan

+ DOXNET
24 — 25 Junho, 2019
Baden-Baden | ALEMANHA
Kongresshaus

+ IMHX
24 — 27 Setembro, 2019
Birminghan | REINO UNIDO
NEC Birminghan

e PARCEL+POST EXPO
01 — 03 Outubro, 2019
Amsterdam | HOLANDA
Rai Convention Centre Amsterdam
Pavilhdo 8 | Stand 1030

g

Image: BOWE SYSTEC en Hunkeler Innovationdays de 2019

LOGISTICS & DISTRIBUTION
02 - 03 Outubro, 2019
Estocolmo | SUECIA

Kistamassan

Pavilhdo K | Stand K12

PRINT 19

03 — 05 Outubro, 2019
Chicago | USA

McCormick Place

Pavilhdo Norte | Stand 2227

D-LOGISTICS

22 Outubro, 2019
Gotemburgo | SUECIA
Svenska Massan

PARCEL FORUM 19

28 — 30 Outubro, 2019
Dallas | TEXAS | USA
Gaylord Texan | Stand 533

ROBOTICS AND AUTOMATION
29 — 30 Outubro, 2019

Coventry | REINO UNIDO

Ricoh Arena
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BOWE SYSTEC &
Sorting

BOWE SYSTEC GmbH
— Perfil da empresa

A BOWE SYSTEC é um dos principais fornecedores mundiais de solugdes inteligentes de automacgdo. Por mais de
70 anos, os produtos desta empresa de tecnologia melhoraram e otimizaram os fluxos de producdo em uma
ampla e diversificada gama de sectores industriais. As tecnologias da BOWE desempenham um papel
importante em muitas industrias, seja em sistemas de envelopagem para aplicacOes classicas transacionais ou
de envio, solugdes de processamento de cartles, sistemas de classificacdo de cartas e pacotes para centros de
pos-processamento modernos, solugdes de automacdo para intralogistica ou serializacdo farmacéutica. Com
sede em Augsburg, Alemanha, onde estdo localizadas as instalagdes de produgao e desenvolvimento, a empresa

\ presta servigos a seus clientes em todo o mundo por meio de suas 20 subsidiarias e mais de 50 agéncias gerais.

Desde 2010, a BOWE SYSTEC GmbH é propriedade do Grupo Possehl, que gerou vendas anuais de cerca de
3.800 milhdes de euros com uma equipe de cerca de 12.500 funcionarios em todo o mundo em 2017. O Unico
acionista da L. Possehl & Co. mbH é a fundacdo de caridade Possehl na cidade hanseética de Liibeck -
Alemanha.

Mais informagoes disponiveis em www.boewe-systec.com y www.possehl.de
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